
MARIA FRANCESCA FARES

CAPACITÀ E COMPETENZE
Tecniche di vendita al pubblico•
Esperienza nell'assistenza ai clienti•
Attitudine collaborativa e proattiva•
Gestione del bazar•

Professionista della vendita al dettaglio, motivato e con attitudine
all'assistenza clienti e alla risoluzione dei problemi. Esperto nella
vendita di [Prodotto o servizio] e in grado di apprendere
rapidamente nuove informazioni al fine di massimizzare i contributi
e rispondere alle mutevoli preferenze della clientela. Desideroso di
applicare le competenze acquisite al nuovo ruolo in [Azienda] e avere
un impatto durevole e positivo sulle operazioni aziendali.

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI
Febbraio 2005 A Attuale
COMMESSA SUPEREMME S.P.A., CARBONIA

Novembre 2003 A Settembre 2004
COMMESSA CENTR DISTR ITTICO SARDEGNA S.R.L.,
CARBONIA PRESSO IPERPAN
PESCHERIA

Maggio 2002 A Maggio 2003
Impiegata amministrativa APP. CAP S.R.L., MODENA
SEGRETARIA

Giugno 2001 A Dicembre 2001
COMMESSA LARITONDA PIETRO, MODENA
PESCHERIA

Agosto 2000 A Maggio 2001
COMMESSA TATTI FRANCA, CARBONIA
PESCHERIA

Aprile 2000 A Maggio 2000
Cameriera di sala TANIT , CARBONIA

Vendita assistita di merce e prodotti del settore
PESCHERIA[Settore].

•

ISTRUZIONE E FORMAZIONE
1998
RAGIONIERA
I.T.G.C. ANGIOY, CARBONIA

CONTATTI

09013, CARBONIA

3403843591

FMARIAFRANCESCA@YAHOO.I
T


